
Kurzbeschrieb
Beim Factoring verkauft ein Unternehmen seine ausstehen­
den Forderungen für Lieferungen und Leistungen ganz oder 
teilweise an einen Faktor und erhält, weitestgehend unab­
hängig vom Zahlungsverhalten seiner Kunden, umgehend 
eine Bevorschussung der Forderungssummen. Zudem kann 
das Unternehmen das Debitorenrisiko absichern. Im Falle 
eines finanziellen Ausfalls oder Konkurses des Kunden ist der 
geschuldete Betrag der abgetretenen Forderungen versichert. 
Ein Unternehmen kann somit risikoreduzierte Expansionen in 
neue Märkte vornehmen und erfolgreiche Geschäftsbezie­
hungen mit neuen Kunden eingehen. Mit dem Liquiditätszu­
fluss aus dem Factoring kann ein Unternehmen zudem die 
eigenen Rechnungen schneller begleichen und so von Skonti 
und Barzahlungsrabatten profitieren. Die finanzielle Flexibil­
ität des Unternehmens erhöht sich, aktuelle Marktchancen 
können genutzt oder Wachstumsinvestitionen finanziert 
werden.

Durch die zusätzliche Liquidität durch Factoring reduziert sich 
in der Regel auch das kurzfristige Fremdkapital. Dies führt 
zu einer Bilanzverkürzung und damit zur Verbesserung der 
Eigenkapitalquote, die einen zentralen Bewertungsfaktor bei 
der Bonitätsbeurteilung darstellt.

Eingebettet in das starke Fundament der genossenschaftli­
chen Gruppe Crédit Mutuel­CIC operiert die Bank CIC in der 
Schweiz als Vertreterin von CM­CIC Factor. CM­CIC Factor 
ist eine auf die Verwaltung von Debitoren spezialisierte 
Gesellschaft innerhalb der Crédit Mutuel­CIC Gruppe und 
dank seiner Dynamik heute ein Hauptakteur im Bereich der 
Factoring­Dienstleistung.

Eignung
Das Factoring eignet sich für in der Schweiz domizilierte 
Unternehmen, welche die laufenden Forderungen gegenüber 
Debitoren vor Fälligkeit an einen Faktor gegen eine Bevor­
schussung der Forderungssummen verkaufen und von diesem 
Liquiditätszufluss profitieren möchten.
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Ihr Nutzen

 •Sicherstellung der Liquidität: Sie profitieren von einem 
stabilen Liquiditätszufluss in Ihrem Unternehmen.

 •Verringern der Zahlungsfristen: Durch die sofortige Bevor­
schussung Ihrer Forderungen profitieren Sie von einem 
erhöhten finanziellen Spielraum.

 •Verbesserung der Bonität: Dank mehr Liquidität in Ihrem 
Unternehmen profitieren Sie von einer besseren Eigenka­
pitalquote und somit von einer verbesserten Bonität Ihres 
Unternehmens.

 •Expansion in neue Märkte: Ihr Risiko bei Geschäften mit 
neuen Kunden reduziert sich. Expansionen können Sie mit 
geringeren Risiken angehen.

 •Optimierung des Debitorenmanagement: Sie profitieren 
von einer Risikoreduktion bei neuen Debitoren und je nach 
Factoringart von einer geringeren Debitorenadministration.

 •Wachstumschancen: Durch die höhere finanzielle Flexibil­
ität besitzen Sie die nötige Liquidität, um in Wachstums­
phasen zu investieren.

Funktionsweise
Abtretung der Forderungen an CM­CIC Factor, die sich 
um Einzug und Verwaltung kümmert und die Forderungen 
bevorschusst, selbst im Falle der zeitweisen oder definitiven 
Zahlungsunfähigkeit des Schuldners. Der Faktor bevorschusst 
den ganzen oder nur einen Teilbetrag der abgetretenen 
Forderung.
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DISCLAIMER
Dieses Dokument dient lediglich zu Informations­ und Marketingzwecken und zur Verwendung durch den Empfänger. Die darin enthaltenen Konditionen sind ausschliesslich indikativ und 
können durch die Bank CIC (Schweiz) AG jederzeit und ohne Vorankündigung geändert werden. Dieses Dokument stellt weder ein Angebot im rechtlichen Sinne, noch eine Aufforderung, 
noch eine Empfehlung der Bank CIC (Schweiz) AG dar. Die Bank CIC (Schweiz) AG übernimmt keine Gewähr hinsichtlich der Vollständigkeit und Zuverlässigkeit dieses Dokuments und 
lehnt jegliche Haftung für direkte oder indirekte Schäden, sowie Folgeschäden ab, welche im Zusammenhang mit der Verwendung dieses Dokuments entstehen könnten. Der Versand, die 
Einfuhr oder die Verbreitung des vorliegenden Dokuments, wie auch dessen Kopien, in die Vereinigten Staaten oder an US­Personen (im Sinne von Regulation S des US Securities Act von 
1933 in dessen jeweils gültiger Fassung) sind nicht zulässig. Dies gilt ebenso für andere Rechtsordnungen, die derartige Handlungen als Verstoss gegen deren Rechtsordnung ansehen. Das 
vorliegende Dokument darf ohne die schriftliche Genehmigung der Bank CIC (Schweiz) AG weder ganz noch teilweise vervielfältigt werden.
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Angebot
Die Factoring­Dienstleistung wird für Unternehmen, die in der 
Schweiz domiziliert sind, angeboten.

Konditionen
Auf Anfrage und nach Informationsanalyse.

Produktmodelle
Factexport: Beim Factexport kann das Unternehmen Forderungen 
gegenüber Debitoren aus der Schweiz und aus dem Ausland an CM­
CIC FACTOR gegen eine Bevorschussung der Forderungssummen 
verkaufen. Es ist ein offenes Verfahren des Factorings, in dem der 
Forderungsverkauf gegenüber dem Debitor offengelegt wird. Diese 
Lösung wird ab einem Umsatz von CHF 1 Mio. angeboten.

Orfeo: Beim Orfeo kann das Unternehmen Forderungen gegenüber 
Debitoren aus der Schweiz und aus dem Ausland an CM­CIC FAC­
TOR gegen eine Bevorschussung der Forderungssummen verkaufen. 
Diese Dienstleistung kann auch in einem stillen Verfahren genutzt 
werden. Das heisst, dass der Forderungsverkauf gegenüber dem 
Debitor nicht angezeigt wird. Diese Lösung wird ab einem Umsatz 
von CHF 20 Mio. angeboten.

Drei Arten des Factorings
Je nach Grösse und Bedürfnis Ihres Unternehmens haben 
Sie die Wahl zwischen drei verschiedenen Factoringarten, die 
sich im Umfang der Factoringdienstleistungen unterscheiden. 

Full Factoring
Das Full Factoring (Vollfactoring) umfasst die Finanzierung 
der laufenden Forderungen, einen Versicherungsschutz im 
Falle des Scheiterns der Forderungseintreibung und das 
gesamte Debitorenmanagement inklusive Mahnwesen und 
Inkasso. 

Diese Lösung eignet sich besonders für kleinere und mittlere 
Unternehmen, die ihr Umsatzwachstum finanzieren wollen.

Cut-out Factoring
Das Cut­out Factoring (Teilfactoring) basiert auf dem gleichen 
Prinzip wie das Full Factoring, wird aber nur für einen Teil der 
Schuldner angewandt. 

Diese Form des Factorings eignet sich für Exportunterneh­
men, die eine Alternative zum Akkreditiv suchen.

Inhouse Factoring
Das Inhouse Factoring umfasst nur die Finanzierung und die 
Berichterstattung im Falle des Scheiterns der Forderungsein­
treibung. Das Debitorenmanagement bleibt im Unternehmen. 
Unterschieden werden zwei Varianten:

 •Offenes Verfahren: Der Forderungsverkauf wird gegenüber 
dem Debitor offengelegt.

 •Stilles Verfahren: Der Forderungsverkauf wird nicht an­
gezeigt

Diese Lösung eignet sich für Grossunternehmen, wenn neben 
der Finanzierung des Umsatzwachstums auch eine bilanzent­
lastende Wirkung zentral ist.
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